
FINANCIAMENTO. Cómo podemos plantexar unha negociación de reestruturación bancaria.



• GRATUITO
• ONLINE
• RESPOSTA EN 48 H.



Replanificación de 
débedas comerciais

ÁMBITO FINANCEIRO

As necesidades aténdense a través da 
implantación de medidas concretas

Accións:
• Asesoramento financeiro á 

empresa con accións áxiles que 
xeren liquidez.

• Desenvolvemento dunha 
ferramenta operativa de 
tesourería.

• Negociación con provedores e 
acredores.

• Asesoramento para 
converter as previsións de 
pagos a corto en largo prazo.

Planificación de 
obrigacións fiscais

Xestión de cobro e 
liquidez operacións 

comerciais

Resultado:
Afrontar a c/p débedas.

Ferramentas.
Punto equilibrio, control xestión

Resultado:
Atender con éxito os 
pagos fronte AEAT, SS

Recursos, Ferramentas

Resultado:
Obter liquidez con acordos 

comerciais e xestión de 
riscos financeiros.  Contratos.

Accións:
• Negociación coa AEAT e 

Facenda para a xestión 
de aprazamentos.

• Asesoramento para ampliar a 
liquidez con accións coa 
Administración.

• Formar en uso de ferramentas 
de control de tesourería fiscal.

• Presentación de 
documentación, recursos e 
alegacións fronte á AEAT, SS.

Accións:
• Asesoramento especializado 

para xerar recursos a partir das 
vendas previstas.

• Apoio para negociación 
con clientes fronte a riscos 
de impago ou pre-mora.

• Axuda na xestión das 
negociacións para equilibrar 
rendibilidade e liquidez.

• Deseño de ferramentas para 
previsión de cobros, y control 
de riscos.

Financiamento bancario 
e xestión de avais

Resultado:
Procura financiamento,

Xestión de pagos financeiros

Accións:
• Negociación en nome de pemes ou 

autónomos con bancos para 
contratar produtos de financiamento.

• Re-negociación de produtos 
financeiros da empresa para facer 
fronte aos pagos da mesma.

• Negociación e obtención de garantías 
en representación de pemes o 
autónomos ante entidades 
financeiras e obtención de 
produtos financeiros.

Medida 1 Medida 2 Medida 3 Medida 4 



Replanificación de 
débedas comerciais

ÁMBITO FINANCEIRO

Exemplos de medidas realizadas

EJEMPLO:
• Autónomo que necesitaba 

controlar a súa tesouraría e ter 
unha ferramenta de xestión.

Se revisan y ordenan las partidas 
de ingresos y gastos y se elabora 
el Plan presupuestario de 
Tesouraría, mediante una 
ferramenta específica, formándoo 
para que poida levar o seu propio 
control.

Planificación de 
obrigacións fiscais

Xestión de cobro e 
liquidez operacións 

comerciais

Resultado:
Control de los cobros y pagos 

mediante una ferramenta.
Formación de planificación.

Resultado:
Atender con éxito los 

requirimentos de AEAT

Resultado:
Se resolven as causas de tensión 

de liquidez, dispoñendo de 
ferramenta de control

EJEMPLO:
• Empresa en inspección fiscal 

por tratamento de ingresos.  

Proponse unha nova cualificación 
dos servicios acorde á normativa 
fiscal presentando alegacións, e se 
elabora un novo contrato de 
servicios para os seus clientes, 
dando soporte mercantil para 
presentar ante aeat.

EJEMPLO:
• Una empresa en crecemento 

non identifica os seus problemas 
de liquidez y baixa eficiencia.

• Se realiza una diagnose 
financeira e de procedementos 
de cobro para identificar as 
causas, adoptando medidas.

• Se deseña e implanta una 
ferramenta de tesouraría para 
control interno y revisan os seus 
costes.

Financiamento bancario 
e xestión de avais

Resultado:
Obtención de financiación y 

xestión de pagos futuros.

EJEMPLO:
• Autónoma que reinicia as súa 

actividade e necesita financiación 
para relanzala.

• Se realiza una estimación de 
necesidades, e se deseña e executa 
unha folla de ruta de financiación 
específica para ela:

• Microbank, específico para 
emprendedores.

• Financiación bancaria directa

Medida 1 Medida 2 Medida 3 Medida 4 



FINANCIAMENTO. Cómo podemos plantexar unha negociación de reestruturación bancaria.



LA REESTRUCTURACIÓN BANCARIA:  
¿Cuándo debo de hacerla?

❑ No voy poder pagar mi DEUDA.

❑ Necesito más financiación y tengo deuda.

❑ Los productos bancarios no se adaptan a 

mi situación.

❑ Mi empresa necesita financiar a LP.



PRMER PASO: 
Evaluar la situación financiera y adoptar MEJOR 
estrategia de viabilidad económico-financiera

❑ Comprobar el estado y evolución de la cuenta 
de resultados y la capacidad de reembolso.  
¿DIFICULTADES para atender las obligaciones 
financieras de pago?

❑ DETERMINAR qué importes (Cuotas de  deudas
bancarias) pendientes de amortizar se ajustan a 
nuestra capacidad de pago.



❑ Preparar la negociación mediante UN ESTUDIO 
de nuestra situación económico-financiera.

❑ Plantear a las entidades las DIFICULTADES en 
cuanto a nuestra capacidad financiera.

❑ Generar BUENAS EXPECTATIVAS, CONFIANZA.

❑ Determinar la situación con DATOS OBJETIVOS, 
COMBINADO CON PROYECCIONES.

OBJETIVO:  Alcanzar un acuerdo que nos permita
cumplir con nuestros compromisos financieros.

SEGUNDO PASO:
Proceso de Negociación



❑ TRANSMITIR NUESTRO COMPROMISO por cumplir con todos 

los pagos.

❑ NO ACUMULES mensualidades vencidas.

❑ MEJORA condiciones de pago y evita el posible deterioro en el 

historial crediticio.

ASPECTOS CLAVE en una reestructuración 
de Deuda Bancaria

La mejor manera de gestionar posibles incidencias es la ANTICIPACIÓN. 



OBJETIVOS en el proceso de 
Reestructuración Bancaria:  
QUÉ QUIERO CONSEGUIR

❑ Extensión en los plazos de pago

❑ Reducción en las cuotas a amortizar mensualmente

❑ Negociar una quita o perdón de parte de la deuda

❑ Agrupar diferentes deudas en una en mejores 
condiciones para mi negocio.

El objetivo último de cualquier reestructuración de deuda consiste en evitar las ejecuciones, lo que 
podría derivar en consecuencias patrimoniales y jurídicas perjudiciales para el deudor y acreedor.



❑ Préstamo hipotecario inicial de 100.000€, con capital pendiente de 80.000€ y préstamos a corto.  

1. Ante un año complicado pero con mejores proyecciones, SOLICITAR CARENCIA (Solución 

transitoria)

2. Caída de ventas, problemas de liquidez por impagos, pero hay plan de recuperación, AMPLIAR 

PLAZOS (suavizar pagos).

3. Inversión en existencias, vehículos para atender demanda, AUMENTAR DEUDA. (Consolidación)

OBJETIVOS en el proceso de 
Reestructuración Bancaria:  
QUÉ QUIERO CONSEGUIR



❑ Dos pólizas totalmente dispuestas al 7% sin deuda a largo.  

1. RECLASIFICAR A PRÉSTAMO A LARGO PLAZO.

2. Elaborar PLAN FINANCIERO para afrontar la deuda (AMPLIO PLAZO PERO AMORTIZO!!)

3. Analizar las CAUSAS, adoptar medidas, explicar al BANCO:  GENERAR EXPECTATIVAS!!

OBJETIVOS en el proceso de 
Reestructuración Bancaria:  
QUÉ QUIERO CONSEGUIR



❑ Una póliza totalmente dispuesta, y operación hipotecaria al 40% de su valor hipotecario.

Analizar el tipo de necesidad financiera:  ESTRUCTURAL    o       COYUNTURAL

AMPLIAR HIPOTECA LLEVAR A LARGO DEUDA DE CP

OBJETIVOS en el proceso de 
Reestructuración Bancaria:  
QUÉ QUIERO CONSEGUIR



❑ Un préstamo con una vida de 4 años, cuotas de 1.400 euros para circulante, que ha bajado 

por impagos.  Previsto crecimiento comercial a un año vista, mejora del riesgo.

1. AMPLIAR PLAZO DE PAGO.

2. SOLICITAR ALGO MÁS DE LIQUIDEZ para las acciones previstas (Ej. Marketing).

3. EXPONER AL BANCO LA CAPACIDAD DE PAGO, ACCIONES REALIZADAS, MEJORA DEL 

NEGOCIO, ¡¡¡QUE VA A VALER MÁS Después de la reestructuración!!!!!

OBJETIVOS en el proceso de 
Reestructuración Bancaria:  
QUÉ QUIERO CONSEGUIR



MI HERRAMIENTA: EL DOSSIER BANCARIO



- Resumen ejecutivo anual

- Evolución histórica del negocio

- Equipo Directivo

- Líneas de actuación del Plan Operativo Anual:  Comercial, I+D, Producción, 
Compras, Calidad, Certificaciones, etc.

- Previsiones Comerciales, Cartera de Pedidos

- Cronograma anual de acciones

- Inversiones previstas y realizadas

- Estado actual del proyecto, facturación, beneficios, acuerdos.

- Galería de Imágenes

- INDICAR LO QUE LA EMPRESA NECESITA, DE FORMA RAZONADA

ESTRUCTURA TIPO DOSSIER BANCARIO



DECÁLOGO de la            
Reestructuración Bancaria

PROYECTO MUY 
ESTUDIADO

TRANSPARENCIA
COMPROMISO 

CON EL PROYECTO

CAPACIDAD DE 
PAGO

NO ENGAÑAR
CUIDAR EL 
CONTACTO

CUIDAR LOS 
ARGUMENTOS

VALORES
DOCUMENTACIÓN 

PRESENTADA

NEGOCIO PARA 
TODOS

PROYECTO MUY 
ESTUDIADO

TRANSPARENCIA
COMPROMISO 

CON EL PROYECTO

CAPACIDAD DE 
PAGO

NO ENGAÑAR
CUIDAR EL 
CONTACTO

CUIDAR LOS 
ARGUMENTOS

VALORES
DOCUMENTACIÓN 

PRESENTADA

NEGOCIO PARA 
TODOS



Si nos dicen que NO…

- Pidamos su diagnosis.  Aprovechemos el estudio:

¿Por qué no? ¿No está claro el proyecto, su viabilidad?
¿Dudas sobre nuestro perfil como gestor, nuestro equipo? 

- Tratemos de conocer qué sucedió, aprender de ello y mejorar 
los puntos débiles de la negociación.

- No forzar la negociación.  No cerremos puertas.

- Revisemos el estudio y volvamos a intentarlo con otra entidad.



❑ La renegociación de la deuda consiste en la solicitud de la modificación de las condiciones de 
crédito pactadas inicialmente entre la entidad financiera y el titular del préstamo.

❑ Y la reestructuración de la deuda es un acuerdo mediante el cual la entidad financiera toma todas 
las deudas del cliente y las unifica en una nueva obligación ajustando la tasa de interés y/o las 
condiciones del plazo de amortización.

CONCLUSIONES



http://responde.igape.es 

900 815 151
igaperesponde@igape.es

En Galicia, contigo, #SeguimosAdiante
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